STRATEGIE VELKOOBCHODU A MALOOBCHODU

Strategie velkoobchodu

O TEJTO TEME:

Vel'koobchod je kl'u¢ovym Elankom distribuc¢ného retazca, ktory spaja vyrobcov s
maloobchodnikmi, pripadne dalSimi podnikatel'skymi subjektmi. Na rozdiel od maloobchodu,
ktory predava priamo kone¢nému spotrebitelovi, velkoobchod sa zameriava na predaj vacsieho
objemu tovaru inym firmam. Stratégie vel'lkoobchodu sa tykaju rozhodnuti o cielovom trhu,
sortimente produktov, cenovej politike, podpore predaja, lokalizacii a celkovom marketingovom
mixe. Spravne nastavené stratégie pomahaju velkoobchodnikom budovat dihodobé vztahy s
odberatelmi, optimalizovat zasoby a dosahovat stabilny zisk. Zaroven reaguju na meniace sa
trhové podmienky, technologicky pokrok ¢i globalizaciu. V praxi to znamena, ze velkoobchodnik
musi vediet presne, koho chce obsluhovat — napriklad hypermarkety, reStauracie ¢i mensie
maloobchody - a aky sortiment a sluzby im poskytne. Tieto rozhodnutia su zasadné, pretoze

nespravne nastavena stratégia moze viest k nizkym ziskom alebo strate zdkaznikov.




ZAKLADNE ROZHODNUTIA TYKAJUCE SA VELKOOBCHODU

Stratégia vel'koobchodu je systematicky pristup, ktory urcuje, ako velkoobchodnik planuje
obsluhovat svojich zakaznikov a dosahovat dlhodobu ziskovost. Obsahuje rozhodnutia o:

e Ciel'ovom trhu - definovanie skupin zakaznikov, ktoré vie najlepsie obsluzit (napr. hotely,
maloobchody, restauracie).
e Sortimente produktov - optimalizacia ponuky tovaru podla dopytu a ziskovosti.

* Cenovej politike — stanovenie cien tak, aby boli konkurencieschopné a zaroven udrzali
profit.

* Podpore predaja - ponukanie doplnkovych sluzieb, vernostnych programov ¢i zliav.
* Lokalizacii a logistike — rozhodnutia o skladovani, doprave a distribu¢nych kanaloch.
Priklad: Velkoobchod s potravinami méze cielit iba na velké retazce (Tesco, Kaufland) a

prisposobovat im sortiment aj logistiku. Iny velkoobchodnik sa moze Specializovat na

zasobovanie restauracii Cerstvymi surovinami s expresnym dovozom.

CHCETE SI Z TEMY ODHRYZNUT ESTE VIAC?

https://www.b2bwave.com/hub/wholesale-marketing

https://www.thewholesaler.co.uk/marketing/effective-wholesale-marketing-strategies/

https://www.studocu.vn/vn/document/dai-hoc-studocu-viet-nam/markeing/ch13re1-
yes/42943893

https:/fiveable.me/principles-marketing/unit-18
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