Typy distribucnych strategii

O TEJTO TEME:

Distribu¢né stratégie predstavuju sposoby, akymi sa produkty alebo sluzby dostavaju od
vyrobcu az ku kone¢nému spotrebitelovi. Vol'ba spravnej stratégie ma zasadny vyznam pre
uspech na trhu - ovplyvnuje nielen dostupnost tovaru, ale aj naklady, spokojnost zédkaznikov Ci
vnimanie znacky. V praxi rozliSujeme viacero typov distribu¢nych stratégii, ktoré sa vyuzivaju v
zavislosti od charakteru produktu, cielovej skupiny, trhu a konkurencie. Medzi zakladné patria
intenzivna, selektivna a exkluzivna distribucia.

TYPY DISTRIBUCNYCH STRATEGIi

Distribucna stratégia je plan a spdsob, akym podnik zabezpecuje, aby sa jeho produkty dostali
k zakaznikovi spravnym sp6sobom, v spravnom ¢ase a na spravnom mieste. Ide o kl'i¢ovu sucast
marketingového mixu (Cast ,,Place”).



Intenzivna distribucia znamen3, Zze vyrobok je dostupny na ¢o najva¢som pocte miest. Typicka
pre rychloobratkovy tovar (sladkosti, ndpoje, hygienické produkty). Cielom je maximalne
pokrytie trhu. Zakaznik ma produkt k dispozicii prakticky vSade — od supermarketov po malé
predajne. Priklad: Coca-Cola je dostupna v tisicoch obchodov, restauracii aj vendingovych
automatov. Cim viac miest, tym vyssia pravdepodobnost kupy.

Selektivna distribucia znamena, ze vyrobca vyberie len urcity pocet predajcov. Vyuziva sa pri
spotrebnom tovare strednej hodnoty, ako napriklad elektronika alebo Sportova obuv. Zameriava
sa na obmedzeny pocet predajcov, ktori spifaju kritéria kvality. Umozfiuje vyrobcovi udrziavat
kontrolu nad znackou a zakaznickym servisom. Priklad: Nike predava limitované modely tenisiek

len cez vybranych predajcov a vlastné predajne Nike Store.

Exkluzivna distribucia poskytuje predajné pravo len jednému alebo velmi malému poctu
predajcov v danej oblasti. Typické pre luxusny tovar, napriklad znackové hodinky ¢i auta. Cielom
je vyvolat pocit jedine¢nosti a luxusu. Predaj sa uskutocnuje iba cez jedného alebo velmi malo

autorizovanych predajcov.

Priklad: Automobilka Ferrari povoluje predaj len autorizovanym dilerom s prisnymi Standardmi.

CHCETE SI Z TEMY ODHRYZNUT ESTE VIAC?

https://www.indeed.com/career-advice/career-development/distribution-strategies

https://www.pragmaticinstitute.com/resources/articles/product/8-distribution-strategy-

examples-for-product-teams/

https://www.distribution.ai/blog/distribution-strategy

https://agriculture.institute/entrepreneurship-and-marketing/distribution-strategies-marketing-

product-availability/
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